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Primesoft estabelece
parceria com VGO

O acordo para os mercados portugués e
espanhol vai permitir as duas empresas

enderecarem conjuntamente a tendéncia
de migracao de Oracle Forms para Java
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VGO e a Pamesoft fecharam um acordo
cooperagio nos mercados porugués
e espanhol, no qual prevéem enderegar em
conjunto uma tendéncia existente no mercado,
de migragio de Oracle Forms para Java.
David Bernabé Fernandes, director-geral da
Primesoft, explicou ao Semana que esta
parceria surge no seguimento «da nova
definicao estratégica da empresa», assente
também na tomada de consciéncia de que
existe actualmente wmna necessidade
imperiosa de modermizagio dos sistemas de
informagion.
De acordo com o director-geral, «se antes
essa modernizagio derivava do facto de as
empresas quererem disponibilizar novos
produtos e de precisarem de mais sistemas
para os suportar», hoje em dia «a moder-
nizagao € procirada por outras razées». A
verdade é que «existen demasiados sistennas,
e torna-se necessdrio olhar para dentro,
diminuir austos e ser o mais eficiente possivelr.
David Fernandes acredita por isso que é
importante «dotar a Primesoft de compe-
téncias claras e de classe numndial para poder
enderecar esta problemdtica junto dos

clientes». O director-geral da companhia lusa
defende que esta parceria com a VGO permite
w0 s6 trazer a competéncia tecnoldgica de
todas as ferramentas da VGO, as quais
ajudam de facto a poupar tempo e dinheiro
na andlise e na migragio propriamente dita»,
mas também a «trazer para a Priniesoft toda
tna experiéncia que a equipa da VGO jd
teni». Com este objectivo, equipas de ambas
as empresas prometem deslocarse ao cliente
para, em conjunto, «conbecerent os seis
sisternas e encontrarem as melbores solugdes».
A parceria «jd estd em canipo», existindo
mesmo um primeiro cliente que se trans-
formou num caso de estudo. David Fernandes
referiu que a ideia foi «pegar apenas man
dos médudos do sistena de informagio e
fazer a respectiva migragao». Desta forma,
foi possivel demonstrar na pratica quais «as
custos quee se poupant e como se desenrola
todo o projecto».

David Fernandes acredita que, em termos de
redugiio de custos, a migragio de Oracle
Forms para Java é apenas «a ponta do
iceberg», embora seja indiscutivel que os
sistemas legacy existem em virias entidades
e que wse torna necessdrio evoluir para oma
nova geragion.

David Bernahé Fernandes,
director-geral da Primesoft

A parceria agora anunciada tem ainda um
outro aliciante: «O facto de a VGO ter
convidado a Primesoft a enderegar tanmbém
o mercado espanhol, o que permite ter wna
visao ibérica desta sitiagao.» Tendo em conta
que a Primesoft nio esta directamente em
Espanha, o objectivo agora é estudar uma
forma de ld chegar, mas David Fernandes
salienta que «tido estd ainda mma fase em-
briondria». Embora sem adiantar valores
concretos, o director-geral da companhia
refere que a drea das migragdes deverd re-
presentar, até ao final de 2011, «cerca de
10% da facturagio» total da Primesoft.
Também em conversa com o Sertiana, Emst
Renner, CEO da VGO, referiu que a parceria
com a Primesoft poderd estender-se a outros
paises, jd que, «se existirern oportinidades,
amibas as enmipresas as vio aproveitar». Este
responsavel explica que a VGO nio procura
uler centenas de parceiros, mmas apenas algrots
bons parceiros, capazes de responderem as
necessidades do mercado».

A VGO € uma empresa norte-americana,
nascida no universo da consultoria com o
intuito de «trabalhar 1o émnbito da moder-
nizagao tecnoldgicar , segundo nos explicou
Emst Renner.

A ideia passa por «ajitdar os negddios a trans-
formar as seus sistennas proprietdrios em algo
miais moderno e mais flexivel, em arquitec-
turas mais eficientes que sejam também
formas mais eficientes de trabalbar».

O CEO da VGO explica que a sua compa-
nhia optou por um conceito de «wnoder-
nizagdo holistica», ou seja, de «ndo se focar
apenas na nudanga de 1on tipo de tecnologia
para outra, mas sim no valor acrescentado
qute isso traz ao negdcio, tornando o cliente
mais eficiente».

Quando aborda o cliente, a VGO trabalha

de acordo com trés ideias fundamentais:
comega por «ajidar o cliente a racionalizar
aquilo que ten»; outro dos objectivos é
auxiliar as empresas a «passar por esse
processo ao longo de diferentes etapas para
garantir uma efectiva modernizagio»; e
também recorrer is suas ferramentas «para
fazer o trabalho mais técnico e apresentar
wma imagem daquilo que o cliente tem,
apontando as vias que lhe permitent comegar
a antomatizar algionas dreas da empresar,
referiu Ernst Renner.

A VGO ¢é um parceiro Oracle, mas, para
além de Oracle Forms, tem vindo a abrir o
seu leque de ofertas a novas tecnologias, como
Sybase: «Neste caso, o objectivo é ajudar a
miigrar para Oracle plataforms.» Diz Ernst
Renner que a ideia é «ndo ficar apenas no
Oracle Forms, mas sim poder ir adiconando
outros ambientes legacy e ontras formas de
conversio a este portefolion. Assim sendo,
também os produtos legacy da Microsoft
estao debaixo de olho da empresa, mas
apenas para «uni futuro préximon». No
entanto, o CEO da VGO assegura que nio
pretendem «entrar nos anibientes Mainframe
o Cobol».

Ernst Renner refere que, em Portugal, a
Primesoft partilha a visdo da VGO, «enten-
dendo o valor que pode ser adicionado a 1n
cliertte através desta visao holistica da moder-
nizagdo das suas infra-estruturas tecno-
I6gicas». A empresa, que comegou por ende-
regar apenas os mercados norte-americano
e canadiano, pretende «comegar a constriir
parcerias estdveis na Unido Exropeia, e mais
tarde talvez também no Médio Oriente e na
Amiérica do Sul».

O primeiro passo foi dado em Portugal,
porque no mercado europeu «fodas as eni-
presas, queer sejam privadas, quer sejan pii-
blicas, estdo claramente interessadas em
reduzr custos». Questionado relativamente
ao mercado-alvo da companhia, o CEO ex-
plica que, no que conceme aos sisternas legacy,
«ndo importa o tamanho da empresa, mas
sim a idade que esta tem». Na realidade,
podemos até estar a falar de «won pequeno
negocio que existe hd 30 anos, e que por isso
mesmo tem sisteras mais antigos». No
entanto, Emnst Renner acaba por considerar
quea oferta da VGO, agora disponibilizada
em Portugal através da Primesoft, «pode ser
muito mportante em enipresas com varios
sisteras quie se tornam dispendiosos de
manter».

Um outro tipo de clientes a ter em conta tem
que ver com a percentagem de empresas que
cresceram bastante nos tiltimos anos devido
a compra de outras companhias. 530 em-
presas «que herdaran sistemas e plataformas
legadas e que tém de integrar tudo e aqui
podemos dar 1ma iportante ajudan, refere
© mesmo responsdvel.

Para além de uma eficiéncia acrescida e uma
efectiva redugdo de custos, Emst Renner
aponta também as questdes regulatorias
«cada vez mais importantes em qualquer
mercado on pais», como um dos alicerces
para modernizar sistemas legados.



